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Vorwort

Sehr geehrte Damen und Herren,

zuerst war die Motivation, ein Event zu
schaffen, bei dem Fuhrparkleiter ohne Hek-
tik untereinander netzwerken konnen.
2013 fand dieses Event mit 30 Teilnehmern
zum ersten Mal statt — damals noch in unse-
rem Firmengebaude im Rohbau. Funf Jah-
re spater erreichten wir schon die hochste
g M Besucherzahl von 250 Teilnehmern. Diese
Al " ~A y A N E Teilnehmergrenze setzen wir uns immer,
MBS lea r | damit die Qualitat der Veranstaltung und
s ESR0E s e®, | die familiare Atmosphéare unbedingt erhal-
- ten bleiben.
In den letzten Jahren begruf3ten wir bei uns
o & g grof3e Fuhrparks aus allen Branchen, nam-
g hafte Aussteller und zahlreiche prominente
1 Gaste wie Strietzel Stuck, Christian Lindner
oder Felix Neureuther.

SIGNAL-DESIGN.DE

]UUOAVJ.]Ol%

B 510 RATTENTAR

li; GKONb

Jedes Jahr ist der Flottentag das Event der
Fuhrparkbranche: gute Gesprache, span-
nende Vortrage, hochkaratige Gaste — und
dennoch lange Pausen mit gutem Essen fur
vor allem eines: Netzwerken!

Auch in diesem Jahr werden unsere beson-
deren Gaste fur Spannung sorgen: aus ers-
ter Hand werden wir viel Fach-Know-How
aus der Formel eins erhalten, denn Florian
Koénig und Christian Danner waren Uber 20
Jahre die Experten bei RTL und werden viel
zu erzahlen haben.

Wir freuen uns, den Flottentag auch zum 9.
Mal in Folge ausrichten zu k&dnnen, mit er-
neut tollen Gasten und fUhrenden Dienst-
leistern und Persdnlichkeiten aus der Fuhr-
parkbranche. Auf ein informatives und
lehrreiches, aber auch unterhaltsames
Event!

Bis dahin — bleiben Sie gesund!

In diesem Sinne gruf3t Sie sehr herzlich

Markus Schaeffler
CEO

Qs Lee JLH
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Hignlignts
nnalt vom Flottentag

.

In diesem Magazin finden Sie alle Y
Informationen  zum  Veranstalter,

den Ausstellern und natUrlich zum
9. Flottentag.
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Reber's Pflug

Themen Vortrage &
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Programm

ab 08:00 Uhr Networking und Bretzel-Fruhstuck
09:00 - 10:00 Uhr Akkreditierung

10:00 - 10:40 Uhr BegrufBung, Prasentation des zeit-
lichen Ablaufs und Vorstellung der
Partner

10:40 - 11:10 Uhr Elektrofahrzeuge — kurzfristige
Mode oder Uberlegene Technolo-
gie? — Wird sich die Elektromobilitat
in Fuhrparks etablieren und welche
Auswirkungen hatte das auf |hr
Unternehmen? mit
Felix Deitert der Mer Solutions
GCmbH

11:15 - 12.00 Uhr Ladungssicherheit mit
Markus Mertens powered by BOTT

12:00 - 13:30 Uhr BBQ vom deutschen Grillmeister,
Networking

13:30 - 14:30 Uhr Motortalk mit
Florian Kénig und Christian Danner

14:30 - 15:00 Uhr Networking

15:00 - 16:00 Uhr Demonstration der Ladungssicher-
heit am BOTT Van

16:00 - 16:45 Uhr Verlosung Standrallye

16:45 - 18:00 Uhr After-Work-Networking in der

| . Lounge
DER 9. SIGN ke ¥
F L o TT E N ’ ' ab 18:30 Uhr Abendveranstaltung

21:30 Uhr Shuttle zu den Hotels

Networking | Stargaste | Fachvor.
23:30 Uhr Ende der Abendveranstaltung und
6| o, letztes Shuttle 17

-
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Treibhausgasminderungsquote vermarkten

Gewinnbringender Fuhrpark: Jahrliche Pramie fiir E-Autos

Wer seinen gewerblichen Fuhrpark auf Elektromobilitat umstellt, kann ab 2022 zuséatzliche Erlose
generieren. Daflir sorgt die gesetzlich vorgeschriebene Treibhausgasminderungsquote, die von
Inverkehrbringern fossiler Kraftstoffe einen Ausgleich fiir ihnr umweltschadigendes Handeln verlangt.
Was sie nicht aus eigener Kraft schaffen, diirfen sie an andere Marktteilnehmer gegen einen finanziellen
Ausgleich Gbertragen. Fiir Mobilitatsdienstleister und Unternehmen mit eigener E-Flotte bedeutet das:
Sie konnen sich fir ihre CO,-Ersparnis entlohnen lassen - pro Fahrzeug und jedes Jahr aufs Neue!
Die frisch gegriindete EMOVY GmbH tibernimmt die aufwandige Abwicklung.

Die Klimaschutzziele der Bundes-
regierung gelten als ambitioniert.
Auch deswegen initiiert die Politik
regelmaBig neue Werkzeuge, die das
Gelingen der Energie- und Verkehrs-
wende sicherstellen sollen.

Im Mobilitatssektor ist eines dieser
Werkzeuge die THG-Quote: Sogenannte
Inverkehrbringer fossiler Kraftstoffe,
also zum Beispiel Mineraldlkonzerne,
sind verpflichtet, ihren Treibhausgas-
ausstol} aktuell um sechs Prozent, bis
2030 um 25 Prozent zu reduzieren.

Da sie dafiir selbst nicht genug
erneuerbare Kraftstoffe in Verkehr
bringen kdnnen, diirfen sie ihre Quoten-
verpflichtung per Emissionshandel

an andere Akteure Ubertragen.

Dazu zahlen ab 2022 auch Betreiber
von E-Flotten. Fiir Autovermietungen,
Carsharing-Anbieter und andere

Weitere Informationen

unter emovy.de

Matthias Kerner
Geschaftsfiihrer EMOVY GmbH

Pforzheimer Str. 128b
76275 Ettlingen

E-Mail m.kerner@emovy.de
Mobil +49 170 741 07 32

=MO

beyond charging

Unternehmen mit auf sich zugelassenen,
rein batterieelektrischen Fahrzeugen
bietet sich damit die Chance fiir einen
lukrativen Nebenverdienst.

Mit EMOVY die eingesparten
CO,-Emissionen vermarkten

Um Unternehmen zu unterstiitzen, ihre
E-Flotte wirtschaftlich zu betreiben
und per Emissionshandel maximale
Erlose pro Fahrzeug zu erzielen, hat sich
EMOVY gegriindet. Das Startup aus der
Region Karlsruhe wurde von Experten
aus dem Energieumfeld ins Leben
gerufen und hat bereits Erfahrung im
Umfeld des aufwandigen Emissions-
handels und mit der THG-Quote
gesammelt.

Dabei tibernimmt EMOVY fir E-Flotten-
betreiber jeden einzelnen Schritt der

THG-Quotenvermittlung, inklusive
Abwicklung mit Behdrden und Abneh-
mern. Und: Das Unternehmen bietet ein
verladssliches und risikoloses Festpreis-
angebot mit quartalsweiser Vorauskasse.
Das gibt Flottenbetreibern langfristige
Planungssicherheit.

SWir biindeln Quoten und erzielen
dadurch groRere Mengen und somit
bessere Preise am Markt", erklart
Matthias Kerner, Geschaftsfiihrer
EMOVY, das Konzept. Je nach Markt-
preisentwicklung der THG-Quoten
konnen Unternehmen mit gréReren
E-Flotten bis zu 200 Euro, mindestens
jedoch 120,00 Euro pro zugelassenem
E-Fahrzeug erzielen. Méglich ist das
liber mehrere Jahre hinweg, denn die
E-Quote kann jedes Jahr neu generiert
werden, fiir den gesamten Zulassungs-
zeitraum des Fahrzeugs.

Jetzt jahrliche
Pramie von
mind. 120 € pro
E-Fahrzeug

sichern!
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Stargaste 2021

Christian Danner

In den Jahren 1985 bis 1989 war
Christian Danner in der Formel 1 fUr
die Teams West Zakspeed Racing,
Osella Squadra Corse, Barclay Ar-
rows BMW und Rial Racing im Cock-
pit aktiv. Nach seinem Engagement in
der Koénigsklasse Formel 1 wechselte
Danner in die US-amerikanische IndyCar
World Series. Danner wurde dabei der
erstedeutsche FahrerderGeschichte,der
sowohl in der Formel 1 als auch bei den
IndyCars Meisterschaftspunkte erringen
konnte. In der deutschen Tourenwagen-
Meisterschaft DTM  gewann Danner
zwischen 1988 und 1996 insgesamt funf
Rennen. Er stand 19 Mal auf dem Podi-
um.

Unser Stargast 2020: Hans-Joachim ,Strietzel” Stuck

Mehr als 20 Jahre waren Danner und Kénig die Gesichter der deutschen Formel 1 Bericht-
erstattung bei RTL. In Schwabisch Hall werden die beiden gemeinsam auf dem Podium
Uber |hre Zeit berichten, als sie naher als kaum ein Anderer die Topfahrer und Stars der
Formel 1 erleben konnten. Doch auch aktuelle Trends der betrieblichen Mobilitat werden
Bestandteil des Talks. Das vorherrschende Thema Elektromobilitat erhalt in der Diskus-
sion mit Christian Danner einen absoluten Fachmann.

AROUP
@ DORR G

RESTWERTBORSE WAR GES
PROFIS SETZEN AUF COPART!

HIGNAL-DESIGN.DE

Schon seit jeher wird der Motortalk auf dem
Flottentag von Stargasten gehalten.

Erfahrene Fuhrparkleiter, (Ex-)Rennfahrer,
Politiker und Sportler (mehr zu unseren
Gasten siehe Seite 38-39) waren bisher die
groBen Redner. Nach Markenbotschaftern
und Managern der fuhrenden Automobil-

Florian Konig

Beim SIGNal Design Flottentag 2021
in  Schwabisch  Hall  wird Florian
Konig als Speaker auftreten. Seit 1996 ist
Florian Konig das Gesicht der Formel 1-
Berichterstattung beim Kolner Privat-
sender RTL. Kaum einer war naher an
den Formel 1-Stars dran als der sympa-
thische Sportmoderator. Der Journalist
mit reichlich Benzin im Blut wird aus sei-
ner Zeit in der Formel 1 interessante Ein-
blicke in die Begegnungen mit Stars wie
Michael Schumacher, Nico Rosberg und
Sebastian Vettel geben kdnnen. Eben-
so werden aktuelle Entwicklungen rund
um das Automobil sowie die Zukunft des
Motorsports im Motor-Talk zur Debatte
stehen.

hersteller aus den Vorjahren kommen Dan-
ner und Koénig nun direkt aus dem Motor-
sport auf die Flottentag-Buhne. Mit ihrer
Erfahrung, Expertise und den spannenden
Kontakten aus der langen Zeit bei der For-
mel 1 haben Danner und Kénig genug Ge-
sprachsstoff fur den Motortalk dabei.

|13



Der Flottentad
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RuUckblick der letzten 8 Jahre

2013

Der erste Flottentag fand statt. SIGNal
Design begruf3te 30 angereiste Fuhrpark-
leiter im Rohbau des neuen Anbaus. Auf
bunt folierten Stuhlen nahm jeder Gast
platz und lauschte den Vortragen. So hat
Markus Schaeffler den Fuhrparkmana-
gern einen Platz geboten, um sich zu ver-
netzten und Kontakte knupfen zu kdnnen.

In einem 30-minutigen Vortrag wurden
die technischen Moéglichkeiten von Fo-
lie dargestellt. Zudem wurde der Sicher-
heitsaspekt von Folie im StraBenverkehr
mit Hilfe von Warnmarkierungen, Kontur-
markierungen und reflektierenden Fo-
lien Ubermittelt. Bei einer Showfolierung
konnten die Besucher sich zudem ein
genaues Bild Uber den Ablauf einer Fahr-
zeugvollfolierung machen.

2014

Im zweiten Jahr waren es bereits 60 Be-
sucher. Meist weit gereiste Flottenex-
perten und Fuhrparkverantwortliche ha-
ben abermals im Anbau Platz gefunden
und den zahlreichen Fachvortragen ge-
lauscht.

Der familiare Charakter und die guten
Austauschmoglichkeiten unter Fuhrpark-
leitern hatten sich nach dem ersten Flot-
tentag herumgesprochen. Im zweiten
Jahr waren es mit 60 Besuchern bereits
doppelt so viele als zur Premiere. Wo im
Vorjahr noch Baustellencharme verspruht
wurde, konnte die Kfz-Halle nun auch voll
ausgestattet als Location genutzt werden.

Mit einem Vortrag Uber die Unfallverhu-
tungsvorschriften (UVV) hat der erfahre-
ne Fuhrparkleiter Martin Kaus (Efaflex)
seine Kollegen auf den neuesten Stand
gebracht. Die Zahl der Aussteller und die
Bandbreite der unterschiedlichen Loésun-
gen konnte ebenso gesteigert werden.
Beim gemutlichen Ausklang im Reber's
Pflug haben wir die Messlatte fur die
kommenden Jahre sehr hoch gelegt.
Mitsubishi hat mit einem Shuttle-Service
dafur gesorgt, dass die Gaste nach einem
grandiosen Abend sicher in |lhre Hotels
zurlck gebracht wurden.

2015

Beim 3. Flottentag wurde es grof3er und
spektakularer: Circa 200 Besucher kamen
beim Flottentag zusammen. Neben gro-
Ben Gasten wie FDP Vorsitzender Chris-
tian Lindner und dem Mercedes-Motor-
sport ChefNorbert Haug, haben auch Audi
und Jaguar mit Special Guests gedient
und zwei Vorserienmodelle prasentiert.

In einem kurzweiligen Vortrag hat Mar-
kus Falk (SAP) geschildert, wie man einen
Fuhrpark mit 16.000 Dienstwagen ver-
waltet. Was auch nach so vielen Jahren
noch hangen geblieben ist: 800 Strafzet-
tel gingen monatlich beim Fuhrparkma-
nagement ein. Als IT-Firma hat man dafur
kurzerhand einen eigenen SAP-Prozess
entwickelt, der vollautomatisiert die Ti-
ckets an die Verursacher weiterleitet.

2016

Auch in diesem Jahr wurde der Besucher-
rekord geknackt: 220 Teilnehmer waren
beim 4. Flottentag in Schwabisch Hall.
Gast war u.a. der ehemalige Skispringer
Sven Hannawald. Zum ersten Mal fand der
Flottentag in Kombination mit dem Fir-
menauto Test Drive statt. Dabei konnten
die Teilnehmer nach der Veranstaltung
auch ein Testfahrangebot wahrnehmen.
Nach einleitenden Worten von Markus
Schaeffler lag der Fokus vom ersten Vor-
trag auf der Ladungssicherung.

Im Anschluss referierte Dirk Braun von
BridginglIT Uber den Stand des autono-
men Fahrens. Die folgende Diskussion
zum autonomen Fahren ,Was ist bereits
moglich?* moderierte Firmenauto-Chef-
redakteur Hanno Boblez.

Zur mittaglichen Starkung mit einem
Buffet vom Reber's Pflug folgte der mit
Spannung erwartete 1.1-Talk mit Jens
Zimmermann und Stargast Sven Han-
nawald. Die Folgezeit stand ganz im
Rahmen des Networkings, ehe der Tag
mit einer After-Work Party und der
Abendveranstaltung im Sternerestau-
rant Reber's Pflug seinen Ausklang fand.

e ———

9 Jahre Flottentag
Jedes Jahr im Herbst findet der SIGNal Design Flot-
tentag in Schwabisch Hall statt. Das Betrielbsgelande wird
hergerichtet, die Sportwagen werden prasentiert und das tolle
Klima in der Halle ladt zum vernetzten und Kontakte knupfen ein.




Der Flottentad

RuUckblick der letzten 8 Jahre

2017

Stargast Christian Menzel und Haupt-
kommissar Markus Mertens begrufRen
beim Flottentag die Uber 200 Gaste.
Durch sorgfaltig ausgewahlte Aussteller
wurde auch ein groRer BranchenuUber-
blick garantiert. So konnten die Fach-
besucher auch neue Moglichkeiten und
Partner kennenlernen

Der Motor Talk ,Profi-Auto-Tests haut-
nah" wurde 2017 moderiert von Jo Albig
und Stargast Christian Menzel (ehemali-
ger Motorsport-Gesamtsieger in diversen
Fahrzeugklassen), welche tiefen Einblick
in aktuelle Testverfahren und Ablaufe
geben konnten. In diesem Jahr gab es
erneut die Kooperation mit dem Firmen-
auto TESTdrive, wodurch Teilnehmer des
Flottentags die neuesten Fahrzeugmo-
delle vieler Hersteller fur ihren Fuhrpark
testen konnten.

2018

Stargast Richy Mduller alias Tatort Kom-
missar Thorsten Lannert sorgte beim
Flottentag 2018 mit seinem Motor Talk
fUr interessante Einblicke aus der Zeit als
Markenbotschafter der PORSCHE AG.

Der Fachvortrag Uber ,Folie im StraBen-
verkehr" von den beiden fUhrenden Fo-
lienherstellern 3M und Avery Dennison
gab den Besucher einen Einblick da-
rin, wie mit Folie die Werbewirksam-
keit, aber auch die Sicherheit im Stra-
Renverkehr verstarkt werden kann.

In der anschlieBenden Diskussionsrunde
.Diesel oder Elektro — wie planen wir zu-
kunftig unseren Verkehr" stellte sich Jorg
Steinhilber mit Moderator Dr. Walter D&-
ring den durchaus kritischen Fragen der
Fuhrparkleiter.

Im Anschluss an das Tagesprogramm
folgte die Abendveranstaltung unter dem
Motto ,20 Jahre SIGNal* mit kulinarischen
Spezialitaten vom Reber's Pflug, Livemu-
sik von ,me & the heat" und den Stargas-
ten Dante Thomas und Klaus Birk.

2019

Auch 2019 tagte die Fuhrparkbranche in
Schwabisch Hall. Beim 7. SIGNal Flotten-
tag kamen 250 Gaste zusammen, um sich
bei Impuls- und Fachvortragen, Podiums-
diskussionen und dem Promi Talk mit an-
deren Fuhrparkverantwortlichen auszu-
tauschen. In diesem Jahr war vor allem
die Zukunft der Flottenbranche im Fokus.

Gunter Gluck eroéffnete den Flottentag
mit einem Vortrag Uber die Sinnhaftig-
keit und den Nutzen von Mobilitatsbud-
gets: Sind luxuridse Dienstwagen noch
gefragt? Was verandert die Branche?

Eine Diskussion um die Zukunft der An-
triebsarten gaben Oliver Gutt, Leiter
Produktmanagement bei Hyundai zum
Thema Wasserstoff, Jens Schulz, Leiter
Vertrieb Mitsubishi Deutschland fur mo-
derne Hybrid-Antriebe, Thomas Wober
von Seat Deutschland fur CNG und Chris-
toph Engler von Jaguar Range Rover
Deutschland fur Elektroantrieb.

Als Stargaste wurden Felix Neureuther
und Jérg Bergmeister begruf3t, die beim
Sporttalk Uber ihre Erfolge und den Weg
dorthin erzahlten.

'lﬁ, i

Dr. Olav Bagusat, Leiter Group Fleet Sa-
les Germany bei der Volkswagen AG und
Ralf Weichselbaum, Leiter Verkauf Direkt-
kunden bei der Volkswagen AG, zeigten
in einem 3D-Modell sehr anschaulich, wie
Fuhrparkleiter ihren Fuhrpark gestalten
mussen, damit dieser kunftig CO2?-kon-
form ist

FUr das leckere Mittagessen sorgte das
BOTT-BBQ vom Reber’s Pflug in Koopera-
tion mit Grillmeister Simon Kuch.

2020

Trotz Covid-19 wurde die Veranstaltung
unter den aktuellen Hygienerichtlinien
durchgefuhrt. Die Besucher haben es
sehr genossen, sich wieder personlich
austauschen zu kdnnen. Aufgrund der
besonderen Situation wurden zwei Zelte
an die Veranstaltungshalle angebaut, so-
dass der Mindestabstand jederzeit einge-
halten werden konnte. Der Motor-Talk mit
Hans-Joachim ,Strietzel* Stuck war das

Highlight des Flottentags: der Rennfah-
rer erzahlte mit eindrucksvollen Bildern
Uber sein spannendes Leben mit seinen
waghalsigen Situationen und tollen Be-
gegnungen.

M

Auch das Thema e-Mobilitat in der Praxis
wurde im Vortrag von der DKV themati-
siert und sorgte fur neue Denkansatze.
FUr kulinarische Highlights sorgte die
Sternekuche des Reber's Pflug, zum Mit-
tagessen wieder in Kooperation mit dem
deutschen Grillmeister Simon Kuch.
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Ankommen. Wohlfuhlen. Genief3en.

Dafur steht das Restaurant Reber’s Pflug in
Schwabisch Hall. Erleben Sie in entspannter
Atmosphare die familiare Gastfreundschaft
des Hauses. Das Ambiente der Raume bie-
tet Ihnen eine gemutliche Mischung aus
Hohenloher Verwurzelung und modernem,
elegantem Design. Das Reber's Pflug moch-
ten Sie mit einer Kombination aus heimat-
orientierter Frischeklche und weltoffenen
Kreativmenus, gepaart mit einem professio-
nell-herzlichen Service, Uberraschen.

Trotz vielen Auszeichnungen und Bewer-
tungen, wie 1* Michelin-Stern, 8/10 Pfannen
im Gusto und 16/20 Punkten im Gault Mil-
lau, ist das Reber's Pflug im Herzen immer
noch ein Gasthaus geblieben. Das macht
sie besonders sympathisch und ist definitiv
einen Besuch wert.

Das Reber's Pflug sorgt beim Flottentag
schon seit vielen Jahren daflr, dass alle Be-
sucher gut und kostlich verpflegt werden.

Reber's Pflug m Weckriedener Str.2 » 74523 Schwabisch Hall = www.rebers-pflug.de

Themen Vortrage
Jnd Reterenten

Auch fur den 9. Flottentag haben wir einige interessante Vortrage
vorbereitet. In diesem Jahr steht wieder das Thema Elektromobilitat
und alternative Antriebe fur die Firmenflotte ganz oben auf der Liste.
AulRerdem freuen wir uns, mit Markus Mertens einen echten Profi fur
Ladungssicherheit als Referenten begruf3en zu durfen.

Elektrofahrzeuge - kurzfristige Mode oder Uberlegene
Technologie? — Wird sich die Elektromobilitat in Fuhrparks
etablieren und welche Auswirkungen hatte das auf Ihr
Unternehmen?

M ner

Pure energy from Statkraf

Auf den Verkehr entfallt ein groBer Anteil der verursachten CO2-
Emissionen. Hiervon macht der Personenverkehr den groBten
Anteil aus. Viele moderne Unternehmen haben dies erkannt
und sich zum Ziel gesetzt, die CO2-Emissionen ihrer Flotten zu

reduzieren.

Die  Zulassungszahlen von
Elektrofahrzeugen steigen in
letzter Zeit sehr stark an und
erreichen so auch vermehrt die
Flotten von Unternehmen. Aus
einem Pilotprojekt muss nun
eine skalierbare Losung gefun-
den werden. Welche Punkte
sollten Sie beachten und wie
konnen Sie sicherstellen, dass
der Aufwand nicht mit jedem
neuen elektrischen Fahrzeug
fUr Sie steigt? Diese Fragen be-
antwortet Felix Deitert, Sales
Expert B2B, von Mer.

Vision von Mer ist es, dass Kunden ihr Elektrofahrzeug Uberall mit 100 Prozent Okostrom
laden. So reduzieren Unternehmen ihren dkologischen FuBabdruck und stellen die Fahr-
zeudflotte kosteneffizient auf elektrifizierte Antriebe um. Als fUhrender Anbieter von Lade-
[6sungen stellt Mer neben Flottenkunden auch Endverbrauchern die komplette Ladeinf-
rastruktur zum Betrieb von Elektro- und Hybridfahrzeugen bereit. Mit einem offentlichen
Ladenetz von mehr als 50.000 Ladestationen in Europa kdnnen die Kunden auf Mer ver-
trauen. Zu den Leistungen zahlen Planung, Abwicklung und Betrieb der Ladestationen
sowie die Bereitstellung der Leistungen Uber eigene Apps und Portale.

Als Tochter von Statkraft, dem grof3ten Erzeuger erneuerbarer Energien in Europa, geht
Mer so den Weg der echten Mobilitats- und Energiewende.

Mer - das eigentliche Ziel erreichen
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Themen Vortrage
Jna Referenten

Ladungssicherheit mit Markus Mertens
powered by BOTT

Ein standig steigendes GuUteraufkommen sowie eine steigende
Vielfalt der zu beférdernden Guter stellen immer wieder neue
Anspruche sowohl an das Fahrpersonal als auch an die verlade-
ne Wirtschaft. Bei der Beladung werden leider in manchen Fal-
len die wichtigsten Grundregeln der Ladungssicherung au3er
Acht gelassen. Der Vortrag dient als eine Hilfestellung fur alle
am Transport beteiligten Personen.

Markus Mertens ist 49 Jahre alt, gelernter In-
dustriemechaniker und arbeitet seit 1993 bei
der Polizei NRW, Kéln als Polizeihauptkommis-
sar im Verkehrsdienst. Innerhalb der Polizei ist
er Ausbilder fur den Bereich Sonderverkehr.
Dabei behandelt er die Themen Gefahrgut, La-
dungssicherung, sowie Lenk- und Ruhezeiten.

Aber auch auf3erhalb der Polizei hat Markus
Mertens einige Aufgaben. Er ist Buchautor im
eigenen Verlag (TraWiTec Verlag), sowie Autor
fur E-Learning Konzepte. AuRBerdem ist Mer-
tens Dozent fur Verkehrsrecht und behandelt
Themen gemafl der Berufsgenossenschaftli-
chen Vorschriften (BGV). Mertens lehrt auch als
Dozent in der Rechtsanwaltsfortbildung und
Richterausbildung.

Daruber hinaus gibt Mertens Eventseminare
fur Fuhrparkthemen und gibt Hilfestellung bei
organisatorischen Fragen rund um den Fuhr-
park.
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Warnmarkierungen

Sichtbarkeit ist lebenswichtig!

Einsatzfahrzeuge, die mit hoher Geschwindigkeit un-
terwegs sind, schwerbeladene LKWs oder Nutzfahr-
zeuge, die auf viel befahrenen StraBen unterwegs
sind und auch halten: sie alle benétigen gute und
sichtbare Warnmarkierungen, denn Sichtbarkeit ist
Sicherheit — und lebenswichtig!

Oftmals werden Warnmarkierungen fur Fahrzeuge in
einer Kombination mit einer Werbebeschriftung rea-
lisiert. SIGNal unterstutzt Fuhrparks in der werblichen
und warnenden Gestaltung seiner Fahrzeuge. Die
Flottenbeschrifter kommen dafur deutschlandweit di-
rekt vor Ort.

Warnmarkierungen vermitteln dem Verkehrsteilneh-
mer eine erhdhte Vorsicht und bessere Wahrneh-
mung der Fahrzeuge. Aber auch Container- oder Kon-
turmarkierungen sind im Straf3enverkehr wichtig.

Eine KFZ Warnmarkierung dient dazu die Sichtbar-
keit eines Fahrzeuges durch Anbringung von reflek-
tierenden Klebe-Elementen mit der 8-Felder-Vorgabe
zu starken. Um eine KFZ Warnmarkierung einsetzen
zu durfen, muss das Fahrzeug mit speziellen Sonder-
rechten gemalf’ 8§35 Abs. 6 StVO ausgestattet sein. Ein
normgerechter Einsatz von KFZ Warnmarkierung wird
in der DIN 30710 geregelt.

Normflache und Mindestkennzeichnung

Die Normflache der Kennzeichnung besteht aus ei-
nem 141 x 141 mm dimensionierten Quadrat, das diago-
nal in eine rote und in eine weilBe Flache geteilt wird.
Erst wenn diese Normflache sechzehn Mal am Auto
angebracht ist, wird die Mindestkennzeichnung er-
reicht.

Dabei muss darauf geachtet werden, dass die Norm-
flache sowohl vorne als auch hinten am Fahrzeug vier
Mal linksweisend und vier Mal rechtsweisend ange-
bracht wird.

Die Kennzeichnung muss immer vom Fahrzeug weg-
weisend sein.

Haufig gemachte Fehler sind, dass die Warnmarkie-
rungen nur weisend in eine Richtung angebracht wer-
den oder nach Innen weisen.

Mehr zu Warnmarkierungen unter
flottenbeschrifter.de/warnmarkierung/

A wie ,amtlich”

V wie ,verkehrt”

o o’

doppelte Normfidche

Enahure
W

T TT 4

6 Einzelficichen /12 Normfldchen
(als Rechteck 282 x 423 mm)

Kennzeichnung UGber die Mindestan-
forderungen hinaus (10 Normfldchen)
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DER NEUE JAGUAR I-PACE

Zukunftssichere Schadensteuerung flr Fuhrparkbetreiber M I I S I RO M ° IJAGUAR
dank umfassender Vernetzung
GEGEN DEN STROM.

Wir, die Schadenhelfer der Innovation Group, wissen, wie wichtig es ist, Inren Fuhrpark ef-
fizient zu steuern. Von der Unfallschadeninstandsetzung bis zur Kfz-Begutachtung, Risi-
kominderung, Schadenregulierung und -Abwicklung, Innovation Group Uberzeugt Fuhr-
parkbetreiber mit optimierter Schadenbearbeitung.

Wir unterstUtzen Sie Kosteneinsparpotenziale zu identifizieren, Prozesse effizienter zu
gestalten und sicherzustellen, dass Ausfallzeiten, Schadenaufwande sowie die Belastung
fur alle Beteiligten auf ein Minimum reduziert werden. Als Full-Service-Schadenmanager
sind wir |hr zuverlassiger Partner und finden Dank kundenspezifischer Ablaufe fur jeden
Bedarf die richtige Losung. Profitieren auch Sie von unserer transparenten und kosten-
effizienten Schadenbearbeitung.

Ihre Vorteile

// Uber 20 Jahre Erfahrung in der Kfz-Schadensteuerung und -bearbeitung

/| Internationale Erfahrung — wir sind in 8 Ladndern fUr unsere Kunden aktiv

/[ Wir bieten Karosserie, Lack und Autoglas aus einer Hand

/| Unser Werkstattnetz umfasst Uber 1.600 Kooperationspartner in Deutschland und
Osterreich (K&L und Autoglas)

/[ Wir bringen Transparenz in den Schadenverlauf Ihrer Fahrzeugflotte

/| Wir erzielen eine erhebliche Kosteneinsparung bei voller Qualitat

/[ Wir definieren einen Prozess fUr den gesamten Fuhrpark und fur alle lhre Leasing-
geber

/[ Wir genieBen eine sehr hohe Akzeptanz in der Versicherungswirtschaft

// Wir sind 24 h fur Ihre Fahrer erreichbar, eine Hotline fur alle Anfragen § = 5 -

// Ohne Mehrkosten: Hol- und Bringservice, Abschleppen, Ersatzfahrzeug fur die 3 : : ~ 2
Reparaturdauer und Fahrzeugreinigung/Desinfektion sind auf Wunsch inklusive : i

/| Technische Kostenvoranschlagsprifung und Rechnungskontrolle durch unsere
Experten = -

// Detaillierte Fallabrechnung pro Schadenfall

/[ Umfangreiches Reporting und Zugang zu unserem Onlineportal
;il'. INNOVATION
[ )
[ ]

GROUP

WY A, g
s
|
|
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The future of
claims management

Der vollelektrische Jaguar |-PACE begeistert vom ersten Moment an. Dank seiner innovativen
Antriebstechnik verbindet er kurze Ladezeiten mit einer hohen Reichweite von bis zu 470 km (nach
WLTP) und Jaguar typischer Performance - und das vollig emissionsfrei. Dartber hinaus spart er
Ihnen bei der Versteuerung nicht nur 50 % des geldwerten Vorteils, sondern ist auch durch den
einmaligen Umweltbonus inkl. Innovationspramie in Héhe von 7.500,- €* auBergewohnlich attraktiv.

Innovation Group jaguar.de/i-pace
RotebuhlstraBe 121
70178 Stuttgart

T +49 711 664903400 Stromverbrauch Jaguar I-PACE (komb.): 23 kWh/100 km (NEFZ); 25,1-22,0 kWh/100 km (WLTP);
M info@innovation.group CO,-Emissionen im Fahrbetrieb: O g/km.
w innovation.group/de * 2.500,- € Nachlass von Jaguar (netto), 5.000,- € Innovationszuschuss vom Bund, zu beantragen bei der BAFA, weitere Voraussetzungen unter www.bafa.de | 23



Repranding

Am Beispiel von AKKA Technologies

~Wir haben das Corporate Design Uberarbeitet.
Bitte rollen Sie dieses uberall so schnell wie még-
lich aus. Die alten Logos mussen allumfassend
schnellstmdglich durch das neue Logo ausge-
tauscht werden.”

Die Grunde eines Rebrandings sind vielfaltig: die As-
thetik des Unternehmensdesigns passt nicht mehr
zu den Werten, eine Expansion in neue Divisionen,
Produkte oder Standorte, Planung einer Interna-
tionalisierung oder die Anpassung, Anderung oder
Starkung des Unternehmensimages.

So vielfaltig die Grinde auch sind, so selten kommt
ein Rebranding im Laufe einer Unternehmensge-
schichte vor. Denn Rebrandings sind verbunden
mit vielen und grofen, neuen Herausforderungen.
Oft durchleben Mitarbeiter im Laufe Ihrer Unter-
nehmenszugehorigkeit nur ein Rebranding und ha-
ben demnach nicht viele Erfahrungswerte, wie ein
Rebranding kontrolliert, strukturiert und geplant
durchgefuhrt werden kann.

HERAUSFORDERUNGEN EINES REBRANDINGS

Oft soll ein Rebranding von den Kunden unbemerkt
bleiben, bis alle MaBnahmen getatigt sind und die
neue Marke zu einem bestimmten Zeitpunkt verof-
fentlicht wird. Dazu gehoren aber nicht nur digitale
Anderungen, die tagesgenau online geschaltet wer-
den konnen. Auch an den Standorten des Unterneh-
mens mussen viele Anderungen getroffen werden.
Angefangen am Austausch des Unternehmenslogos
auf der AuBenfassade des Gebaudes mussen natur-
lich auch alle anderen Werbemittel, die das Logo be-
inhalten, erneuert werden. Neue Farben, neue For-
men, eine neue Botschaft.

NEUE NIEDERLASSUNGEN UND
FLOTTENFAHRZEUGE

Bei der Er6ffnung neuer Niederlassungen, beim Rebranding Marketing oder auch beim
Zusammenfuhren von mehreren Unternehmen stehen also groBe marketingtechnische
Veranderungen an. Zusatzlich zu den Werbemitteln am Standort sollte auch die Fahr-

zeudflotte eine neue Folierung mit dem (neuen) Branding bekommen. Zu den Werbe-
mitteln gehdren nicht nur die Logos an den Gebauden durch Profilbuchstaben, sondern
auch Pylonen, Glasdekorfolie, Fahnen, Flaggen, Wegweiser und das komplette Interior
Design.

|

Hat ein Unternehmen mehrere Niederlas-
sungen, ist es meist der Wunsch, diese in
einem einheitlichen Design erstrahlen zu
lassen und gleichbleibende Qualitat vorwei-
sen zu kdnnen.

DIE LOSUNG FUR EIN ERFOLG-
REICHES REBRANDING

SIGNal Design hat schon Uber 50 Rebran-
dings begleitet und ausgefuhrt. Die Division
Flottenbeschrifter hat sich die Betreuung
in der Folierung der Flottenfahrzeuge zur
Aufgabe gemacht. Aus einer Hand werden
deutschlandweit die Fahrzeuge der Unter-
nehmensflotte foliert. Da unsere Monteure
zentral geleitet werden, sind standortuber-
greifend die gleichen Qualitaten und Aus-
fUhrungen zu erwarten.

ABLAUF EINES REBRANDINGS MIT
SIGNAL DESIGN

Anhand |hrer Anforderungen und Wunsche
planen wir von SIGNal Design einen genau-
en Projektablauf. So kédnnen wir Ihnen far
ein erfolgreiches Rebranding das Projekt-
management zu grofRen Teilen abnehmen.

Imm Rebranding Projektmanagement er-
stellen wir eine genaue Timeline der einzel-
nen UmsetzungsmaBnahmen pro Standort
und koordinieren Produktion und Montage
zentral. Unsere Monteure kénnen dann ter-
mingenau lhre neuen Werbemittel vor Ort
anbringen.

OPERATIVER PARTNER IN IHREM ERFOLG-
REICHEN REBRANDING

SIGNal Design fungiert als operativer Partner
in Ihrem Rebranding Prozess. Dabei nehmen
wir Ihnen in unserem umfassenden Projekt-
management folgende Aufgaben ab:

= Erstellung eines Anforderungskatalogs IST
und SOLL

= Individuelle Beratung und ein
persdnliches Kennenlernen

= Aufmaf aller Flachen, um die Produktion
der Werbemittel perfekt durchfUhren zu
kdnnen

= Layoutphase in unserer Grafikabteilung,
die die Filial- und Flottenkonzepte entwirft,
auf technische Realisierbarkeit pruft und
die Produktionsdaten erstellt

= Materialprufung der Folienqualitat und
Folienfarbe

= Produktion und Herstellung Ihrer Werbe-
mittel und Folien fur Ihre Filial- und Flot-
tenbeschriftung

= Montage, durchgefuht von erfahrenen
Monteuren

= Terminkoordination
Dabei wird sowohl Produktion als auch
die Montage bei Ihnen vor Ort
genaustens terminiert.

= Dokumentation aller Montagedetails fur

das Qualitatsmanagement

Wartung und Pflege |hrer Werbeanlagen
im Rahmen unseres Filialpflegeservices
Erstellung eines Bestellshops fur wieder-
kehrende Bestellungen von Beschrift-
ungen und Werbemittel

mehr unter: | 25
flottenbeschrifter.de/rebranding/
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Digitales Schaden-
und Servicemanagement

Das Tech-Startup RepairFix hat sich zum Ziel gesetzt, mit digitalen Lésungen

Moritz, warum sollten sich Fuhrparkverantwort-
liche mit der Digitalisierung lhres Schaden- und
Servicemanagements auseinandersetzen?
Digitalisierung kann gerade im Schaden- und
Servicemanagement viel Zeit und Kosten sparen.
In den meisten Unternehmen sind die Prozesse
derzeit noch sehr analog und erfordern einen
hohen administrativen Aufwand sowie viele Ab-
stimmungen mit Fahrern, Werkstétten oder Ver-
sicherungen.

Was unsere Plattform bewirkt, vergleiche ich gerne
mit einem Formel 1 Boxenstopp. Beim Boxenstopp
sind alle Prozesse sind definiert und niemand ver-
liert unnotig Zeit. Genau diese Vernetzung tragen
wir mit motum in den Fuhrpark. Der Fuhrpark-
leiter ist der Teamleiter, der alles im Blick hat und
mit den anderen Beteiligten einfach und schnell
kommunizieren kann. Er kann erste Informationen
Uber den Fahrzeugzustand mit Servicepartnern,
Gutachtern und Anwalten austauschen, ohne

das Auto zwangsweise zur Begutachtung vorher
vorbeizuschicken. Sobald das Auto in die Werk-
statt fahrt, liegen wie in der Boxengasse bereits
alle relevanten Daten vor und die Reparatur kann
direkt starten.

Was bedeutet das fiir den Alltag der Fuhrpark-
leiter?

Mit motum profitieren Fuhrparkverantwortliche
gleich mehrfach. Unser Kunde FACT spart seinen
Uber 200 Fahrern durch motum zum Beispiel 2/3
der Fahrten zur Werkstatt und konnte zudem, sei-
ne Versicherungsbeitrage stabil halten. Die
Diakonie Ludwigsburg freut sich Gber standard-
isierte Schadenmeldungen sowie

den Automotive Aftermarkt zu revolutionieren. Mit “motum” hat RepairFix eine
Plattform etabliert, die Fuhrparkleiter, Fahrer und Servicepartner im Schaden-
und Servicefall einfach durch digitale Lésungen vernetzt. Moritz Weltgen,
Mitgrander und CEO von RepairFix, erzahlt im Interview, was motum mit der
Formel 1 verbindet und welche Erfolge durch den Einsatz von

motum erzielt werden konnten.

vollstandig digital ausgefullte Unfallberichte.
Die ITS Engineering AG nutzt unser deutsch-
landweites Werkstatt-Netzwerk inkl. digitalem
Schadenmanagement und Online-Termin-
vereinbarung fur Fahrer und Werkstatt. Alles in
allem wird dem Fuhrparkleiter also die Arbeit
durch eine einfach implementierbare Lésung
erleichtert. Die hdhere Transparenz Uber die
verschiedenen Schaden- und Servicedaten
fuhren zudem zu einer signifikanten Reduktion
der Reparaturkosten.

Was macht RepairFix anders als z. B. klassische
Schadensteuerer?

Wir stellen die Software, die es unseren Kunden
erlaubt, aktiv am Schadenmanagement-Prozess
teilzuhaben und mit den relevanten Parteien zu
kommunizieren. Unser Ziel ist es, den Fuhrpark mit
dem richtigen Servicepartner schnell und digital
miteinander zu verbinden. Ob ein Reparatur-
auftrag daraus resultiert oder repariert wird, ist far
uns uninteressant. Diese Verantwortung liegt allein
bei der Fuhrparkleitung.

Was bietet ihr Fuhrparkleitern neben dem
digitalen Schadenmanagement?

Um unseren Kunden die Arbeit im Fuhrpark zu
erleichtern, bietet unser neustes Modul eine
digitale Verwaltung der HU/AU-Termine inkl.
Online-Terminvereinbarung mit dem Service-
partner. Auferdem kann der Fuhrparkleiter Uber
motum Checklisten fur die Fuhrparkmitarbeiter
und -Dienstleister erstellen, zuweisen und Uber-
prufen. Das alles zahlt darauf ein, eine héhere
Transparenz Uber den Fuhrpark zu erhalten sowie
Prozesse digital und effizient abzubilden.

Ihre Vorteile auf einen Blick

Volle Transparenz liber den
Live-Zustand jedes Fahrzeugs

Ubersichtliche & digitale
Schaden- und Servicemeldungen

Reduktion der Reparatur- und
Servicekosten

Zusétzliche Optionen:
Zertifiziertes Werkstattnetzwerk (DACH),
24/7-Hotline, Versicherungsabwicklung

Treffen Sie uns auf der SIGNal.
Vereinbaren Sie heute schon
Ilhren Termin.

s

moritz@repairfix.eu
C 089/24415 334

motum - Die Software flir digitales

Schaden- und Servicemanagement

Mit der motum-Software verwalten Sie Schaden,

Services sowie Instandhaltungsmalnahmen digital
und effizient.

Fahrer, Mitarbeiter und Dienstleister kdnnen Uber die
Web-App den Zustand des Fahrzeugs aufnehmen,
Servicebedarfe melden sowie Schaden und Unfalle
dokumentieren.

Sie erhalten alle Informationen Ubersichtlich im
Web-Portal und kédnnen die weiteren Schritte
definieren, wie zum Beispiel Schaden zurtckstellen,
KVAs anfragen, Reparaturen beauftragen oder
Wartungsmafnahmen terminieren. Dabei entscheiden
Sie, welche Prozesse automatisiert ablaufen bzw.
ausgelagert werden sollen.

motum kann Uber Schnittstellen in bestehende Fuhr-
park-Softwarel6sungen integriert oder als Einzellésung
genutzt werden.
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Second SK|

fur die Flotte

Vollfolierung mit der Corporate Colour

DIE MEISTGENUTZTE GEWERBLICHE
FOLIERUNGSFORM IST EINE TEILFOLIERUNG.
EINZELNE TEILE DES FAHRZEUGS WERDEN
DABEI ETWA MIT EINEM ADRESSBLOCK ODER
DEM FIRMENLOGO FOLIERT. DIE FARBE DES
FAHRZEUGS WIRD ABER BEIBEHALTEN.

Aber auch eine Vollfolie-
rung kann fur die Flotte
zum Einsatz kommen:
das helle Elfenbein
eines Taxis zum Bei-
spiel ist normalerweise
foliert. Durch die Farbe
erkennt man auf den
ersten Blick, dass es sich
um ein Taxi handelt. Ge-
nauso bei Fahrzeugen
bestimmter Marken, bei
denen die Autos und
LKWs die Corporate Co-
lour angenommen ha-
ben. So erstrahlen zum
Beispiel Fahrzeuge der
Deutschen Telekom in
einem Magenta.

WIEDERERKERNUNGS-
WERT IHRES UNTER-
NEHMENS STEIGERN

Durch eine farbige
Vollfolierung kdnnen
Sie den Wiedererken-
nungswert lhres Un-
ternehmens  steigern.
Das Wiederaufgreifen
des Corporate Designs
auch im StraBBenverkehr
sorgt fur eine hdéhere
Prasenz und Aufmerk-
samkeit in den Kopfen
der Kunden.

Die Auto Folierung ist
eine beliebte MalBnah-
me die Firmenautos zu
mobilen Werbetragern
umzuwandeln.

Dies ist nicht immer
nur zur Bewerbung der
eigenen Marke oder der
hauseigenen Produkte
hilfreich, sondern sehr
oft auch aus Recruiting
Grunden.

Das Auto ist eine Visi-
tenkarte |hres Unter-
nehmens. Bereits die
Auswahl der Marke und
des Models lasst dabei
RuckschlUsse auf I|hre
Firma zu. Kombiniert
mit Werbung, Werbe-
botschaften oder dem
Hinweis auf offene Stel-
len kann die Firmenflot-
te Ihr Marketing unter-
stutzen.

AN | | min-

Das Flixbus-Grin

ist mittlerweile so

in unseren Képfen
verankert, dass die
Busse auch von
weiter Entfernung auf
der Autobahn dem

Unternehmen Flixbus |

zugeordnet werden
kénnen.

Auch beim
Unternehmen Konrad
Bau ist das Orange der
Corporate Colour in den
Fahrzeugen der Flotte

wiederzufinden. BASS ST

».n-e.'-"-’ly;—_lle\'.ub.

X

FLiXBUS
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Der Onlinehdndler
AO.de fuhrt ein breites
Sortiment an ,weiBen
Gerdten‘ Haushalts- und
Einbaugerdéte. Uber 200
Auslieferungsfahrzeuge
werden in Deutschland

genutzt und erstrahlen im

sanften AO.de-Grun.

VORTEILE EINER VOLL-
FOLIERUNG DER FLOTTE

Neben den offensichtli-
chen Vorteilen, z.B. dass
meist auf den ersten
Blick erkennbar ist, um
welches Unternehmen es
sich handelt, gibt es auch
weitere Vorteile einer
Vollfolierung. Der Lack
des Fahrzeugs ist unter
der Folie geschutzt und
wie konserviert. Leichte
Kratzer oder Beschadi-
gungen durch Umwelt-
einflisse konnen so nicht
bis an den Lack hervor-
dringen. Das erhalt den
Wert des Fahrzeugs.

Ein Wiederverkauf am
Ende der Nutzungsdauer
ist dann meist problem-
los maéglich.

Mehr dazu unter
www.flottenbeschrifter.
de/beschriftung/
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LEASINGSCHRECKEN
OHNE ENDE
ODER
LEASINGENDE
OHNE SCHRECKEN?

30|

Griunde, warum sich immer
mehr Unternehmen far
FlexLease entscheiden.

Kein RuUckgabefrust. Bei uns zahlt
der tatsachliche Verkaufswert, keine
Minderwert-Listen.

Mehr Flexibilitat. Nutzungsdauer und Lauf-
leistung muUssen nicht festgelegt werden.

Mehr Freiheit. Der Vertrag ist ab 3 Monaten
durch Abldsen der Restschuld kiindbar.

Mehr Mdglichkeiten. Nach Begleichen der
Restschuld gehoért das Fahrzeug Ihnen: Sie
kdnnen es weiterfahren, verkaufen oder den
Verkauf uns Uberlassen. Die Erldse gehdren
in jedem Fall Thnen.

Weniger Kopfschmerzen.

www.arifleet.de
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Are you

Wo stehen Sie beim Thema Elektromobilitat?
Haben Sie bereits E-Fahrzeuge in Ihrer Flotte?
Als Full-Service-Provider bieten wir Ihnen die
umfassende Komplettlésung im Bereich
Elektromobilitat:

@road: Strom laden unterwegs an bereits
Uber 160.000 Ladepunkten

@home: Komplettpaket fur das Laden
zuhause inkl. Installation, Wartung, Betrieb
von Wallboxen und einfacher Hausstromriick-
erstattung

@work: Installation von Ladeinfrastruktur
am Arbeitsplatz zum flexiblen Management
Ihres Elektro-Fuhrparks

Get e-ready mit DKV
dkv-mobility.com

YOU DRIVE, WE CARE.

DKV
-Uro Service Gmboph

Als europaischer MarktfUhrer fUr Tank- und Servicekarten bietet Innen der DKV Euro
Service von der bargeldlosen Unterwegsversorgung an Uber 230.000 markenuUbergrei-
fenden Akzeptanzstellen

(Tankstellen, Ladepunkte, Servicestationen, WaschstralRen, etc.) bis hin zur Mautabrech-
nung, MwSt.-Ruckerstattung und Liquiditatsschaffung ein umfangreiches Leistungs-
spektrum, um jederzeit mobil zu bleiben, immer glnstig zu tanken und Ihren Fuhrpark
effizient zu halten.

OPTIMAL VERSORGT - GERADE IN DEUTSCHLAND

Allein in Deutschland kann mit der DKV CARD an rund 13.500 Tankstellen, darunter Uber
7.200 Niedrigpreis-Tankstellen, eine effiziente und bargeldlose Versorgung sichergestellt
werden. Das entspricht einer Netzabdeckung von 93 Prozent. Hinzu kommt die Abrech-
nung von rund 5.700 Servicepartnern fUr Fahrzeugwasche, Reifenservice, Mietservice
und Reparatur zur Instandhaltung und Werterhalt Ihres Fuhrparks sowie die Beglei-
chung von Parkplatz- und ParkhausgebUhren deutschlandweit. FUr preissensible Fuhr-
parks bietet der DKV mit der NOVOFLEET CARD eine auf ein Niedrigpreis-Tankstellen-
netz spezialisierte Tank- und Servicekarte zur gunstigen Unterwegsversorgung.

MIT DEM DKV RICHTUNG ZUKUNFT

Die DKV CARD gibt es zusatzlich in einer +CHARGE Variante mit Zugang zu rund 160.000
offentlich zuganglichen Ladepunkten. Ferner bietet Ihnen der DKV im Bereich Elekt-
romobilitat umfassende Versorgungskonzepte. Dazu zahlt neben der Versorgung an
offentlichen Ladepunkten auch das Aufladen zuhause und am Arbeitsort (,@home*,
~@work"* und ,@road"). Alles verwaltet Uber transparente Online-Tools mit umfangrei-
chen Auswertungsmaoglichkeiten.

DER KUNDE IM FOKUS

Persdnliche Ansprechpartner, individuelle Lésungen und ehrliche Beratung — genief3en
Sie alle Vorteile des vielfach ausgezeichneten DKV Best-in-Class Service, denn bei uns
steht der Kunde im Mittelpunkt.




Dortrats ger
Dremium Aussteller
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BOTT

bott ist der Systemanbieter fur effizientes Arbeiten. Die Fahr-
zeug- und Betriebseinrichtungen sind perfekt aufeinander
abgestimmt. Mit starker Beratungskompetenz und umfas-
sendem Full-Service liefert bott die perfekt auf den Bedarf
zugeschnittene Lésung. Damit leistet bott einen wertvollen
Beitrag fur effizientes und wirtschaftliches Arbeiten. bott
sorgt dafur, dass der Stauraum im Servicefahrzeug optimal
genutzt wird - Ladungssicherung inklusive.

In der Werkstatt und in der Industrie schaffen die ergo-
nomisch gestalteten Produkte die idealen Voraussetzun-
gen dafur, Tatigkeiten gesund und motiviert auszuuben.
Mit Niederlassungen in ganz Deutschland sowie einem dich-
ten Netz von Vertriebspartnern befindet sich bott stets in der
Nahe seiner Kunden. DarUber hinaus ist bott sowohl in ganz
Europa als auch in vielen weiteren Landern mit Tochterge-
sellschaften und Importeuren vertreten.

Am Flottentag ist bott mit einem Demonstrations-Van vor
Ort, an dem die verschiedenen Aspekte von Ladungssicher-
heit erprobt werden kénnen.

MITSUBISHI MOTORS

Die Mitsubishi Motors Corporation (MMC) ist der alteste Auto-
mobil-Serienhersteller Japans. Heute ist das Ziel nachhaltiger
Mobilitat in die Unternehmensstatuten eingebettet. Mit dem
Elektrofahrzeug Mitsubishi Electric Vehicle gelang der Schritt
in die E-Mobility, der Outlander Plug-in Hybrid ist das erste
SUV Plug-in Hybrid mit Allradantrieb.

Mitsubishi Motors in Deutschland, vertreten durch die MMD

MITSUBISHI Automobile CmbH (MMDA) ist Importeur fur Pkw, leichte

Nutzfahrzeuge, Teile, Zubehdr und zugehérige Dienstleistun-

MOTORS gen fur Mitsubishi Motors und befindet sich seit Dezember
2017 mit der Zentrale in Friedberg.

Im Jahre 1977 begann in Russelsheim die Auslieferung der
ersten Fahrzeuge mit den drei Diamanten im Kuhlergrill. In
der mittlerweile 40-jahrigen Firmengeschichte von Mitsu-
bishi Motors in Deutschland wurden insgesamt mehr als 1,7
Millionen Fahrzeuge verkauft. Heute sind rund 500.000 zu-
gelassene Mitsubishi Modelle auf deutschen StraBen unter-
wegs. Die Mitsubishi Modelle werden in Deutschland von
Handlern an mehr als 600 Vertriebs- und Servicestandorten
angeboten. Seit Anfang 2014 gehort die MMD Automobile
CmbH zu 75 Prozent zur Emil Frey Gruppe Deutschland. Die
restlichen Anteile sind im Besitz von Mitsubishi Motors Euro-
pe, einer hundertprozentigen Tochtergesellschaft der Mitsu-
bishi Motors Corporation in Japan.

HYUNDAI MOTOR DEUTSCHLAND GMBH

@& HYUNDAI

Hyundai Motor Deutschland mit Sitz in Offenbach am Main ist seit 2012 eine 100-prozen-
tige Tochter der stUdkoreanischen Hyundai Motor Company.

2019 war fur Hyundai in Deutschland ein Uberaus erfolgreiches Jahr. Nach dem Bestwert
2018 mit knapp 115.000 Neuzulassungen konnte im vergangenen Jahr mit Uber 129.500
Neuzulassungen ein neuer Rekord aufgestellt werden, was einem Marktanteil von rund
3,6 Prozent und einer Steigerung von 0,3 Prozentpunkten im Vergleich zum Vorjahr ent-
spricht. Das Wachstum gegenuber dem Vorjahr betragt rund 13 Prozent. Hyundai bleibt
damit die erfolgreichste asiatische Marke in Deutschland. Zusatzlich hat Hyundai im ver-
gangenen Jahr erneut zahlreiche Auszeichnungen erhalten: Bei den Automotive Innova-
tion Awards 2019 erhielt Hyundai zwei Preise fur die zukunftsorientierte Ausrichtung sei-
ner Antriebstechnologien. Auch der Rat fur Formgebung zeichnet Hyundai Technologien
mit dem German Innovation Award aus.

Im Europaischen Forschungs-, Entwicklungs- und Designzentrum in RUsselsheim wer-
den 70 Prozent aller in Europa verkauften Fahrzeuge entworfen, konstruiert und getestet.
Im FuBball engagiert sich Hyundai in allen Bereichen — von den Amateuren bis zu den
Profis. Dazu gehoren neben der langjahrigen Partnerschaft mit der FIFA und Hertha BSC
auch die Zusammenarbeit mit sporttotal.

~|ottel

tte!
Der Branchentrefr F'O

Der Marktfuhrer der Fuhrparkmessen

Aussteller und Besucher erwartet wieder Der Branchentreff wieder statt:

eine Rekordveranstaltung mit Uber 260 am 06. und 07. April 2022 in DUsseldorf.
Ausstellern auf Uber 15.000 Quadratmetern Wir freuen uns, Sie am Stand von SIGNal
und zahlreichen Fachbesuchern aus ganz  Design Flottenbeschrifter.de auf der Flotte!
Deutschland. Auch 2022 findet die Flotte! Der Branchentreff begrufBen zu durfen!
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SIGNAL DESIGN - DAS TEAM

Wir gestalten Fahrzeuge, bis Sie begeistert sind.
SIGNal gehoért zu den Top Folierern in Deutsch-
land, wurde schon vier Mal Wrapping-Europa-
meister und sogar -Weltmeister und ist garan-
tiert der richtige Partner fur Ihren Fuhrpark.

Nutzen emner

—UNrparkfo

erung

Flottenbeschriftung zur Verbreitung von Botschaften

EINEN EINHEITLICHEN UNTERNEHMENS-
AUFTRITT SCHAFFEN

Die rollende Leinwand l|hrer Fahrzeuge
mit |hrer (aktuellen) Werbebotschaft zu
bestlUcken und diese so zu verbreiten, ist
die gunstigste Werbeflache. Sie sorgen
dadurch fur eine weitere Prasenz lhres
Unternehmens — namlich die Prasenz im
StraBenverkehr.

Die Corporate Identity beschreibt die
Identitat lhres Unternehmens und steht
fur den einheitlichen Auftritt sowohl
nach Innen gegenuber |hrer Mitarbeiter,
als auch nach AuBen hin zu Kunden
und potenziellen Kunden. Ziel der
Corporate Identity ist eine einzigartige
Unternehmenspersdnlichkeit zu schaffen
und diese auch zu kommunizieren. So
schafft man einen Wiedererkennungswert
des eigenen Unternehmens. Eine richtig
verbreitete  Corporate Identity kann
dabei helfen, die Unternehmensziele
zu erreichen. Dafur mussen aber alle
Unternehmensaktivitaten aufeinander ab-
gestimmt sein, wozu auch der visuelle

SIGNAL FLOTTENBESCHRIFTER IST DIN EN ISO 9001:2015 ZERTIFIZIERT!

Auftritt des Unternehmens zahlt. Teil davon
ist der Fuhrpark, um eine konsequente
Umsetzung der Corporate Identity zu
gewahrleisten.

MIT DEM FUHRPARK DIE CORPORATE
IDENTITY VERBREITEN

Uber Ihre Firmenflotte kdnnen Sie jegliche
relevanten Themen in lhre Unternehmens-
kommunikation einarbeiten. Sei es eine
neue Zertifizierung, die Suche nach neu-
en Mitarbeitern oder der Stellenwert von
Nachhaltigkeit in lhrem Unternehmen.
Eine Folierung lhrer Flottenfahrzeuge kann
beliebig oft angepasst oder geandert wer-
den, da die Folie rlckstandslos entfernt
werden kann. Naturlich sind, wegen des
verbundenen Aufwands, auf der Flotte vor
allem diejenigen Botschaften sinnvoll, die
Uber einen langeren Zeitraum hinweg ver-
breitet werden sollen. Dazu gehdéren zum
Beispiel eine neue Unternehmensdivision
oder die Verbreitung eines Rebrandings.

Zertifiziert nach der DIN EN ISO 9001:20015 setzt SIGNal Design in der Branche besondere
Qualitats-Maf3stabe. Dies gilt fur alle Abteilungen: Design, Entwicklung, Produktion und
Montage. Feste und optimierte Prozesse sorgen fur hochste Qualitat an Ihrem Fahrzeug.
An |hrem Auto arbeiten ausschlieBlich erfahrene und zertifizierte Spezialisten (m/w/d).
Diese verfugen alle, neben der DIN EN ISO, Uber mdgliche Branchenzertifizierungen.

NACHHALTIGKEIT BEIM FLOTTENBESCHRIFTER!

Nachhaltigkeit wird bei SIGNal Design gro3 geschrieben. Seit
2020 ist SIGNal Design klimaneutral. SIGNal definiert in sei-
nen Arbeitsprozessen, in der Strategie und in jeder Abtei-

lung den Weg, der im Einklang mit Ressourcen gegangen wer-
den kann und will dort kunftig noch besser werden. Seit 2020
hat SIGNal Design einen Vertrag mit der Umweltorganisation
Plant for the Planet, um den CO2-Verbrauch unter anderem mit
dem Pflanzen von Baumen zu kompensieren.

Mehr auf: signal-design.de/nachhaltigkeit
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Raiffeisen .
IMPULS Leasing x

DANKE
FUR IHR
VERTRAUEN!

DEUTSCHLANDS

Wir sind Deutschlands BESTE

BESTE Leasinggesellschaft!™

VERBRAUCHERBEWERTUNGEN
ZU 22000 MARKEN
UMFRAGE FOCUS 35/2021

www.deutschlandtest.de

NME@NEY

www.ril-fuhrpark.de *geméB Deutschlandtest / FOCUS Money 35/2021

Vertrauen Sie nur den Besten!

Der aktuelle ,Deutschland Test 2021 im Auftrag von FOCUS Money bringt fur die Raiffeisen-IMPULS-
Leasing sowie die Fuhrparkmanagementsparte ein sehr erfreuliches Ergebnis: Unter knapp 22.000
Marken und Unternehmen wurden wir auf den 1. Platz unter den Leasinggesellschaften in Deutschland
gereiht. FUr uns sind die Auszeichnungen eine Bestatigung des eingeschlagenen Weges, sich auf
regionale Prasenz, guten Service, individuelle Beratung und personliche Betreuung zu konzentrieren.
Ermoglicht wird dieser Erfolg aber vor allem durch das Engagement, die Fachkompetenz sowie die
absolute Zuverlassigkeit unserer Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.

Full-Service-Kompetenz fiir Ihren gesamten Fuhrpark

Raiffeisen-IMPULS-Fuhrparkmanagement zahlt als Tochter der Raiffeisenlandesbank OO AG, einer
der starksten Regionalbanken Osterreichs, zu den etablierten, herstellerunabhangigen Leasinganbie-
tern in Deutschland. Mit Standorten in Mtnchen, Dusseldorf und Berlin sind wir ganz in lhrer Nahe und
kdnnen dank kurzer Entscheidungswege rasch und flexibel auf Kundenwunsche reagieren. Neben
dem klassischen Finanzleasing bieten wir zahlreiche variable und fortschrittliche Dienstleistungsmodu-
le bis hin zum gesamten Management Ihres Fuhrparks. Unsere Kundenbetreuer verfligen Uber lang-
jahrige Erfahrung und erarbeiten fur Sie die beste Strategie fur eine kostenoptimierte und nachhaltige
Fahrzeugdflotte. So garantieren wir uneingeschrankte Mobilitat, Flexibilitat und Sicherheit - damit Sie
sich ganz auf Ihr Kerngeschaft konzentrieren kénnen.
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AUTOproft Haliiiel=lgelid

ONREINE CAR AL NS

DER Vermarkter DER VERMARKTER VON

fur Kauffuhrparks und Leasingrucklaufer KAL_’_FFUHRPARKS
UND LEASINGRUCKLAUFERN.

AUTOproff bietet eine Online Auktions Platt-
form von Autoprofis fur Autoprofis zu schnellen
und transparenten Handel zu besten Preisen.

Wir haben mit Ihnen ein gemeinsames Ziel:

Ihre Autos bestmdglich zu verkaufen bei
geringsten Gebuhren.

Deswegen verkaufen wir im Jahr Uber 200.000
Fahrzeuge (2020) und haben auch fur die
Zukunft grof3e Ambitionenl

Warum AUTOproff?

- Seit 2013 am Markt

- Internationales Netzwerk mit Uber
12.500 Handlern in 8 Landern

- Transparenz in allen Prozessen

- PDF Gutachten hochladen oder
einfach VIN eingeben

- Anzeige in 2 Minuten erstellt

- Alles Digital und Online

- Alle Prozesse integriert

- Eigene Banklizenz und TreuhanD-
konto

- UPS Dokumentenversand

- Vielfaltige Reportings

- Keine VerkaufsgebUhr/ keine Kaufer-
gebuhr

Wir suchen das Optimale fur Sie und sind IHR
Partner fur die revisionssichere

Vermarktung lhrer Gebrauchtfahrzeuge.
Wenn Sie bei uns mitmachen wollen, freut sich
Herr von Blumenthal von Ihnen zu héren.

Thomas von Blumenthal
Tel: 0160 155 6301 oder
Mail: tvb@autoproff.de

AUTOPROFF.DE

)




‘ ‘ Die Verkehrswende ist in vollem Gange: Automobilhersteller setzen
auf die Strategie ,,Elektro“ und der Staat férdert die Anschaffung
von E-Autos. Diese positive Entwicklung spiegelt sich auch in den
aktuellen Zahlen des Kraftfahrt-Bundesamts wieder. Dieses starke
Wachstum verdeutlicht, dass die Verkehrswende begonnen hat.
Bei Mer arbeiten wir daran, diesen Wandel anzutreiben und Elekt-
romobilitat durch einfache, unkomplizierte Lésungen in den Alltag
zuintegrieren. Ein gutes Beispiel dafir ist unsere Mobilitatsflatrate

‘ eeFlatNeo, mit der man sein Elektroauto tberall bequem aufladen
kann - in der eigenen Garage, am Firmenstandort oder an 70.000

Charging-Stationen weltweit.

Gut gelaufen

Wer glaubt, die gesamte Automobilbranche auf einen Schlag
elektrifizieren zu kdnnen, wird schnell an untiberwindbare Grenzen
stoflen. Aus diesem Grund sehen wir bei Mer davon ab, nach der
sperfekten“ Lésung zu suchen. Vielmehr treibt uns das Wort ,,gut
an,um das Laden von Elektroautos schon heute méglichst effizient
und ressourcenschonend zu gestalten.

Mer - So gehen wir den Weg der echten Mobilitats-
und Energiewende.

| I |er Pure energy from Statkraft #jetztgutanflhlen
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Mer - Wir sind Teil einer Bewegung

de.mer.eco




Volkswagen way to —

LT\

Jetzt bei uns
entdecken

Vernunft trifft Fahrspaf

Der neue ID.4 GTX ist da - und startet fortschrittlich in Richtung Zukunft durch. Mit seinem
optionalen Allradantrieb beweist er eindrucksvoll, wie sich Effizienz und lokal CO,-freie
Performance auf hohem Niveau verbinden lassen. Und dabei macht er mit seinen exklusiven,
serienmadBigen 20-Zoll-Leichtmetallfelgen, dem schwarzen Hochglanz-Liiftungsgitter und
der pragnanten Lichtsignatur in den Air Curtains eine mehr als gute Figur. Hochste Zeit
einzusteigen.

* Stromverbrauch des neuen ID.4 GTX, kWh/100 km: kombiniert 16,3; CO,-Emissionen, g/km:
kombiniert O

Fahrzeugabbildung zeigt Sonderausstattungen. Bildliche Darstellungen kénnen vom
Auslieferungsstand abweichen. Stand 07/2021. Anderungen und Irrtiimer vorbehalten.
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Ihr Volkswagen Partner

AUTOHAUS

KOCH

Volkswagen

GroBkundenleistungszentrum
JohanniterstraBe 57, 74523 Schwabisch Hall,
www.koch-autogruppe.de

—leetmanagement

die Koch.Autogruppe stellt lhren Fuhrpark in den Mittelpunkt!

Mit 6 Marken des Volkswagenkonzerns bietet die Koch.Autogruppe ein professionelles
Fuhrparkmanagement fur alle Flotten. Unsere Gro3kundenleistungszentren fur die Mar-
ken Volkswagen, Audi, Skoda, Seat, Cupra und Volkswagen-Nutzfahrzeuge bieten |hnen
ein vielfaltiges Dienstleistungsangebot, das individuell auf Ihre BedUlrfnisse angepasst
werden kann.

Transporter, vollelektrischer Stadtflitzer, geraumiger Kombi, SUV oder reprasentative Li-
mousine — Handwerksbetrieb, Handelsvertreter oder Konzern — mit unserem effizienten
Flottenmanagement der Koch.Autogruppe ist Ihr Unternehmen immer mobil.

Wir legen sehr viel Wert auf kompetente Beratung, nicht nur beim Fahrzeug, sondern
auch bei den zahlreichen Dienstleistungen, die wir in Zusammenarbeit mit Volkswagen
Financial Service anbieten. Unsere Mitarbeiter sind bestens geschult und zertifiziert und
ermoglichen auch Beratungen per Videochat.

Obwohl wir mit unseren 16 Standorten im Nordosten Baden-Wurttembergs sehr regional
verwurzelt sind, agieren wir deutschlandweit. Falls Sie |hren neuen Dienstwagen nicht
persdnlich im wunderschdnen Schwabisch Hall, Wolfsburg, Ingolstadt oder Neckarsulm
abholen méchten, stellen wir Ihnen diesen gerne an lhre Wunschadresse zu.

Die Philosophie unseres Familienbetriebes in der vierten Generation ist es — trotz der er-
folgreichen Entwicklung — immer die Bodenhaftung und die Nahe zum Kunden beizu-
behalten. Wir kbnnen auf ein engagiertes, dynamisches und sehr loyales Team vertrauen
und sind dadurch ein zuverlassiger Partner fur alle Kunden.

Besuchen Sie uns unter www.koch-autogruppe.de oder an einem unserer Standorte in
Schwabisch Hall, Gaildorf, Crailsheim, Ellwangen, Ohringen, Kunzelsau, Méckmuhl oder
Westhausen! Wir freuen uns auf Sie!
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Sicherheit im Fuhrpark =
Einfach, automatisiert und rechtssicher. o

Elektronische
Fiihrerscheinkontrolle

i)

o

Fahrerunterweisung
per E-Learning

-

o

Dokumentation der
Fahrzeugpriifung

. +49(0) 271489720 | ™ infos@lapid.de | & www.lapid.de

LapID Service GmbH: Innovative Fuhrparklésungen aus einer Hand

LaplD steht heute fur mehr als 15 Jahre Erfahrung in der Fuhrparkbranche und ist
mit 3.000 Kunden sowie 300.000 Fahrern fUhrender Anbieter auf dem Gebiet. Das
Unternehmen bietet Losungen fur die gesetzlich verpflichtende Fuhrerscheinkontrolle,
Fahrerunterweisung und UVV-Fahrzeugprufung bequem in einem System. Das
Fuhrparkmanagement muss nur noch in Ausnahmefallen tatig werden und ist rechtlich
abgesichert. Die Auftragsverarbeitung bei LapID ist durch die TUV SUD Sec-IT GmbH
gepruft, die Fahrerunterweisung nach UVV via E-Learning ist durch die DGUV zertifiziert.

LaplD bietet Fuhrparks drei miteinander kombinierbare Methoden  zur
FUhrerscheinkontrolle in Deutschland und Osterreich. Fahrer kontrollieren ihren
FUhrerschein eigenstandig per Driver App (orts- und zeitunabhangig) oder mit dem
LapID RFID-Siegel (an Uber 1.200 Prufstationen deutschlandweit). Alternativ kontrolliert
eine autorisierte Person den FuUhrerschein des Fahrers und wird dabei durch die LaplD
Manager App unterstutzt. Seit kurzem bietet LaplD zudem eine kostenfreie Verwaltung
der manuellen Fuhrerscheinkontrolle (LaplID Free) an.

Bei dem interaktiven LaplD Unterweisungs-Tool werden Dienstwagenfahrer orts- und
zeitunabhangig im richtigen Umgang mit Fahrzeugen nach UVV (inkl. E-Mobilitat)
unterwiesen. Die LaplD Fahrzeugprufung ermaéglicht die automatische Erinnerung an die
nachste UVV-Prufung und dokumentiert die jeweiligen PrUufberichte. Umfangreiche
Reportings (inkl. Mangelreport) runden die LaplD Fahrzeugprufung ab.

Im LaplD Kundensystem hat das Fuhrparkmanagement alle drei Pflichten im Blick. Das
System Ubernimmt das Termin- und Erinnerungsmanagement der Fahrer automatisiert
und dokumentiert alle Kontrollen, Unterweisungen und PrUfberichte revisionssicher.

Ihre Vorteile mit LapID:

- Einziger Anbieter mit jahrlich geprufter Auftragsverarbeitung
Kosten- und Zeitersparnis fur das Fuhrparkmanagement und die Fahrer
Revisionssichere und luckenlose Dokumentation aller Vorgange
Persdnlicher Support und ein umfangreiches Onboarding (Siegel-Service,
Fahrerregistrierungstool)

Wir freuen uns auf lhren Besuch an unserem Stand beim Flottentag 2021!

Entscheidungen mussen
nicht schwesfallen.

Der neue Kia Sorento
Plug-in Hybrid.

Movement that inspires

Im Leben treffen wir taglich Entscheidungen. Was wir uns vornehmen, welche Ziele wir haben — wie wir sie erreichen. Mit dem neuen Kia Sorento
Plug-in Hybrid entscheidest Du Dich fir einen besonders effizienten Weg. Denn er kombiniert seinen Verbrennungsmotor mit einem Elektroantrieb
inklusive Ladeanschluss. So kannst Du bis zu 68 km' rein elektrisch sowie emissionsfrei fahren — und hast dabei Platz fur bis zu sieben Personen.
Klingt nach einer cleveren Entscheidung, die Dir dabei hilft, souveradn Deinen eigenen Weg zu gehen. Egal, was Dein Ziel ist. Uberzeuge Dich selbst

bei einer Probefahrt, die wir gern unter 0800 777 3044 fur Dich reservieren.

Kia Sorento Plug-in Hybrid 1.6 T-GDI AWD (Benzin/Strom/Automatik); 195 kW (265 PS): Kraftstoffverbrauch kombiniert 1,6 I/100 km; Stromverbrauch

kombiniert 16,1 kWh/100 km; CO,-Emission kombiniert 36 g/km; Effizienzklasse: A+.

“Max. 150.000 km Fahrzeug-Garantie. Abweichungen gemaB den gultigen Garantiebedingungen, u. a. bei Batterie, Lack und Ausstattung. Einzelheiten unter www.kia.com/de/garantie
' Die Reichweite wurde nach dem vorgeschriebenen EU-Messverfahren ermittelt. Die individuelle Fahrweise, Geschwindigkeit, AuBentemperatur, Topografie und Nutzung elektrischer
Verbraucher haben Einfluss auf die tatséchliche Reichweite und kénnen diese u.U. reduzieren.

<19

Innovation aus Tradidtion

Seit seiner Grundung 1944 hat Kia Motors wesentlich zum Aufbau und zur Entwicklung
der Automobilindustrie in Korea beigetragen. Der Name Kia basiert auf chinesischen
Schriftzeichen: ,ki* steht fur aufsteigen und ,a" fUr Asien. Wie ein ,Aufstieg aus Asien* liest
sich auch die Geschichte des Unternehmens, das in Korea viele automobile Pioniertaten
vollbrachte. Mit einem Absatz von fast drei Millionen Fahrzeugen pro Jahr ist Kia heute
der achtgrof3te Automobilhersteller der Welt. Die vielfach preisgekronte Marke steht
fUr erstklassiges Design und ist zudem seit langem ein Vorreiter der Elektromobilitat.
Mit seiner Anfang 2020 vorgestellten Strategie ,Plan S* hat Kia sich zum Ziel gesetzt, bis
Ende 2025 eine vollstandige Palette von elf batterieelektrischen Fahrzeugen anzubieten,
weltweit 6,6 Prozent Anteil am E-Fahrzeugmarkt (China nicht inbegriffen) zu erreichen
und insgesamt 25 Prozent seines Absatzes mit umweltfreundlichen Fahrzeugen zu
erzielen.

Kia ist ein Mobilitatsanbieter, der seine Kunden durch Bewegung inspirieren mochte.
Das Unternehmen ist seit mehr als 75 Jahren in der Mobilitatsbranche tatig. Es hat
heute weltweit etwa 52.000 Beschaftigte, ist in Uber 190 Markten vertreten, betreibt
Produktionsstatten in sechs Landern und verkauft rund drei Millionen Fahrzeuge pro Jahr.
Kia ist ein Vorreiter bei der Popularisierung von elektrifizierten und batteriebetriebenen
Fahrzeugen und entwickelt vielfaltige Mobilitatsdienste, um Millionen von Menschen
rund um den Globus zu ermutigen, die besten Fortbewegungsarten zu erkunden.
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Das sagen die Gaste:

Felix Neureuther

LEADEC HOLDING

BV & CO. KG
Silke von Nolting-Frank

Wir schatzen seit mehr als einem Jahr-
zehnt SIGNal als unseren innovativen und
verlasslichen Partner in den Bereichen
Rebranding, Flotten- & Gebaudebeschrif-
tung sowie Werbematerial.

Im Flottenbereich gibt es sehr viele
und interessante Veranstaltungen und
Messen. Beim SIGNal Flottentag jedoch
herrscht eine besonders persénliche , fast
familiare Atmosphare und der Austausch
unter Freunden und Partnern ist ein
Highlight des Jahres fur jeden Flottenfan!

Ryan Friedlingshaus

UZIN UTZ AG

Georgios Papadopoulos

Es ist der Flottentag!! Die Veranstaltung ist
Uber die Jahre gewachsen, aber trotzdem alles
sehr familar. In meinen Augen einzigartig. F -
Eine sehr gute Plattform um das bestehende W }I
b |

Netzwerk zu festigen aber auch zu erweitern.
Das Flair und die tollen Gesprache sind top.
Und nicht zuletzt eine Klasse Location mit
einem Top Catering.

EFAFLEX TOR- U. SICHERHEITSSYS-

TEME GMBH & CO. KG
Martin Kaus

Der Flottentag bei SIGNal ist eine gelungene
Mischung aus interessanten Impulsvortra-
gen und der gleichzeitigen Moglichkeit, sich
mit anderen Fuhrparkleitern auszutauschen
und zwanglos Kontakte mit eventuellen
Lieferanten zu knupfen. Abgerundet durch
die Méglichkeit zur Teilnahme am Testdrive
ist der Flottentag eine rundum gelungene
Veranstaltung.
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DER LAND ROVER DEFENDER

AUSSENDIENST,
NEU DEFINIERT. ABOVE & BEYOND

Der neue Land Rover Defender stellt sich jeder Herausforderung und kennt
kein Unmoglich. Dank permanentem Allradantrieb und konfigurierbarer
Terrain-Response-Technologie geht er fur Sie und lhr Unternehmen immer die
Extrameile und vereint unverwechselbare Antriebsstarke mit zukunftsweisenden
Technologien. Der neue Defender. Eine lkone. Eine Kategorie fur sich.

landrover.de/fleet-and-business



